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 طرح حق العمل کاری خانه درجه یک صنایع دستی تلفیق هنر به روش بازارسازی نوین

 

 مقدمه

ن هر چه رسالت اصلی خانه درجه یک صنایع دستی شرکت تلفیق مینا و خاتم هوشمند که از این پس با نام اختصار )تلفیق هنر(خوانده می شود رونق داد

به صورت رایگان در  میز کار خود کهبیشتر به صنایع دستی کشور جهت تولید،توزیع و صادرات آن می باشد. و شما می توانید در اکثر نقاط دنیا با مراجعه به 

 .و یا بازارسازی آن نمایید فروش ، اقدام به خرید می شود گذاشتهاختیارتان 

 قابل توجه است مجوز ما توسط مدیر کل بازاریابی و تجاری سازی معاونت صنایع دستی وزارت میراث فرهنگی، گردشگری و صنایع دستی در تاریخ

دارای نشان اعتماد درجه یک خانه های صنایع دستی شده  26/05/1401سال صادر و در تاریخ  5مدت به  32171/14002203و با شماره  10/11/1400

 است.

 

 داخلی و طرح  اساسنامه طرح حق العمل کاری، در شرکت بازارسازی و به اقدام از قبل هستند بازارسازان موظف و خریداران از هریک

 به ملزم همچنین و نموده مطالعه دقت با را باشد می موجود سایت وب در که شرکت حق العمل کاری خانه صنایع دستی درجه یک

 .باشند می بندهای آن  کلیه اجرای

 

  از حق العمل و  دستی صنایع کالاهای فروش افزایش با می توانید شما دهد ادامه خود فعالیت به شرکتدرجه یک  که خانه صنایع دستی  مادامی

 شوید.پاداش های اعلام شده بهره مند 

 



 

2 
 

 

 . گیرد قرار هنر تلفیق بازارسازان لیست در خود نظر مورد کالای رزرو با تواند می هم خرید بدون شخص هر: مهم نکته

  به حتی و نموده تهیه تخفیف %40 با را خود نظر موردصنایع دستی   کالاهای تواندمی پس  آن از  نماید، خرید سایت از بار یک برای فقط که شخص هر

  .ببرد سود خود نفع به سرشار درآمد این از و پرداخته لایه چینی بدون بازارسازی

در اختیار میزکار رایگان  از یک تا سهتومان کالاهای صنایع دستی خرید نموده و  450.000.000تومان تا  2.500.000توانید از هنگام ورود به سایت می

 . داشته باشید

 باشد: میهای خرید شامل موارد زیر بسته

 4طرح  3طرح  2طرح   1طرح  امتیاز

 150.000.000 50.000.000 5.000.000 2.500.000 یک

 300.000.000 100.000.000 10.000.000 5.000.000 دو

 450.000.000 150.000.000 15.000.000 7.500.000 سه

 

نمایید و بعد در روز نام نموده و مبلغ خرید را واریز میدر سایت ثبتباشد؛ بصورتی که ابتدا انتخاب محصول طرح سوم و چهارم بصورت حضوری می -

 نمایید. کند برای انتخاب و تحویل کالا به محل فروشگاه مراجعه میمشخص می کاربرو ساعتی که 

 ازی فعال نکنید.  را از فروشگاه فیزیکی انتخاب نکرده اید، میزکار خود را در طرح بازارس 4و  3بهتر است تا وقتی که محصول طرح  -

سبه در صورتی که تا قبل از انتخاب محصول از فروشگاه فیزیکی، میزکار خود را فعال نمایید، حق العمل خرید شما برای مجموعه بازارسازان محا -

 شود. می

 نام کرده سپس مشخصات اعلامی شما توسط سایت احزار و تایید خواهد شد. لازم است برای ورود به سایت ابتدا ثبت -
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درصد تخفیف برای آن  40اگر خرید محصولات بین قیمت های اعلام شده و یا بیشتر از حداکثر خرید مشخص شده باشد. مازاد خرید انجام شده بصورت 

 ن واریز می گردد. خریدار محترم محاسبه و در اولین دوره جدول پاداشی به حساب ایشا

 شود. ی خرید فورا قسمت فروش خارجی میزکار بازارسازان فعال میباشد، در لحظهاز آنجایی که هدف اصلی ما برای فروش صنایع دستی بازارهای جهانی می

 مراجعه نمایید.   ThHandicraft.com های خارجی به سایتلطفا برای اطلاع از نحوه دریافت پاداش و حق العمل فروش

 کاریعمل ضمن آرزوی توفیق روزافزون در امر بازارسازی برای شما عزیزان در ادامه ابتدا به شرایط بازپس گیری محصول و سپس به توضیح شرایط حق ال

 می پردازیم.

 

 )Buy back(  استرداد کالا

  مختلف انجام پذیر است.بوده و با سه روش  استردادخرید می کنید قابل  تلفیق هنردر ابتدا لازم است بدانید هرکالایی که از وب سایت خانه صنایع دستی 

 

 روش اول:

  هرخریداری از یک تا دو هفته زمان برای فسخ خرید دارد:

یک هفته از  اشخاص ،از آنجایی که حق العمل های حاصل از فروش، بصورت هفتگی محاسبه و حدود یک ماه یکبار به حساب مشتریان واریز می گردد، همه 

فته بعد از آن تا دوهفته فرصت دارند که از خرید انصراف داده و خواستار استرداد مبلغ خود گردند،بدین صورت از هفته ای که خرید انجام می شود و یک ه

 فرصت در خواست استرداد می باشد .

لغو خرید خود نماید،تا سه ماه بعد از آن قادر به خرید مجدد از روی سایت خانه نکته:اگر هر خریداری از لحظه خرید ویا در طول هفته استرداد،اقدام به 

 .صنایع دستی درجه یک شرکت نخواهد بود
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 در نظر گرفتیم.از ابتدای روز دوشنبه تا انتهای روز یک شنبه هفته بعد از آن را در سیستم خانه صنایع دستی درجه یک تلفیق هنر بصورت یک هفته کاری،  

 :مروش دو

 در صورتی که مشتری بعد از پایان فرصت اولیه ، اقدام به استرداد وجه نماید

های جانبی دوباره  در صورتی که آن کالا سالم باشد،شرکت بعنوان خریدار مجدد کالا،آن محصول را با کسر هزینه های بازارسازی، انبار داری، ارسال، و هزینه

 .از آن مشتری بازخرید می نماید

 :روش سوم

 اگر از تاریخ خرید صنایع دستی،شش ماه گذشت و در این مدت نتوانستید هیچ درآمدی به دست بیاورید.

بازارسازان محترم که شش این روش بطور استثنائی و فقط درخانه صنایع دستی درجه یک شرکت تلفیق هنر ارائه می گردد:در راستای حمایت از مشتریان و 

و خریدار هیچ مبلغی بعنوان پاداش یا حق العمل دریافت نکرده باشد،می تواند کالای خود را در صورتی که سالم بوده به شرکت ماه از تاریخ خرید آنها گذشته 

 .عودت داده و کل مبلغ خود را دریافت نماید

 نکته:

کالای خریداری شده را به انبار خانه صنایع دستی شرکت از طریق میزکار انصراف خود را اعلام کنید و فقط تا دو ماه بعد از آن شش ماه فرصت داریدکه 

مگر با روش  .در غیر این صورت شرکت فروش آن کالا را قطعی دانسته و دیگر نمی توانید کالا را عودت دهید و مبلغ خود را دریافت نمایید، نمودهعودت 

 دوم استرداد کالا که شامل کسر هزینه ها می گردد.

فعال  نهیهز،  دیخود داشته باش دیبه استرداد خر میو تصم دیکسب کن یدرآمد ،در طرح سطح بالاتر دیفعال شده به واسطه خر یهاکه در طرح یدر صورت -

 مبلغ خرید شما کسر و مابقی به شما پرداخت می شود. از دیادرآمد داشتهآن که در  ییهاطرح یساز
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 مثال:  -

قبل از استرداد باید ابتدا کالای طرحی حق العمل دریافت نمایید،  ی محصولات طرح دوم یا اول شوید و از آنبازارسازاگر در طرح سوم خرید نموده و موفق به 

 که از آن حق العمل دریافت نموده اید را خریداری و بعد اقدام به استرداد محصول طرح سوم کنید. 

 امکان ویژه: 

 به درآمد برسند! توانند از طریق خرید خودتمام خریداران محترم می

ریخ نزد خود در صورتی که شش ماه از خرید شما گذشته باشد و از ادامه مسیر درآمدزایی انصراف دهید ولی محصول را به مدت دو سال و نیم بعد از آن تا

 خانه صنایع دستی، کالای شما را با دو برابر قیمت مبلغ بازخرید خواهد کرد. نگه دارید، 

ای، از طریق میزکار خود به شرکت تیکت بزنید تا قرارداد مربوطه برای از اعلام انصراف از بازارسازی نوین شبکه قبلاین امکان ویژه باید  برای بهره برداری از

 برای شما لحاظ شود.  این امکان ویژه شما ارسال شده و بعد از امضا توسط دو طرف

روز کاری پس از رسیدن کالا به  60به شرکت برگردانید و خواستار برگشت وجه خود شوید، بعد از  در صورتی که تا قبل از اتمام زمان اعلام شده، محصول را

 شود.  انبار شرکت، همان مبلغ اولیه خرید به حساب شما واریز می

 مند شوند.ای که این آثار دارند بهرهما امیدواریم همه خریداران آثار هنری بتوانند از ارزش افزوده

حتما لزومی به خرید کالا ندارید ، می توانید بصورت رایگان در سایت ثبت نام ، قبلا اشاره شد برای اینکه بتوانید از بازارسازان شرکت باشید، همان طور که 

حاصل از فروش  محصولات نموده و وقتی موفق به انجام آن کار شدید خرید رزرو خود را تکمیل و پاداش یا حق العملو فقط اقدام به بازارسازی جهت فروش 

 خود را دریافت کنید.
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صولات با در صورتی که محصولات با قیمت کمتری از حداقل امتیاز خرید نمایید از بازارسازان حق العمل کار شرکت محسوب نمی شوید و در صورتی که مح

 بعنوان حق العمل خود، دریافت می کنید. مالیمبلغ مازاد را در اولین محاسبه  %40قیمت بیشتر از امتیازات تعریف شده خرید نمایید.

 

 ))صداقت و پایداری در کار داشته باشید تا بتوانید به قله های بزرگ خواسته های خود برسید((

 

العمل در نظر کل مبلغ فروشتان حق  %8لایه فروش،برای شما بعنوان بازارساز مرتبط،   7از حجم فروشی که ایجاد می نمایید فقط تا صراحتا اعلام می داریم 

 .گرفته می شود که بصورت هر بیست و یک روز محاسبه و حداکثر هر یک ماه یکبار به حساب بانکی شما واریز می گردد

لایه دیگر درصدی از فروش کالا نخواهید داشت و فقط خانه صنایع دستی شرکت بخاطر حجم فروشی که ایجاد  می کنید،در صورتی که شما  7اما بعد از

 حدود یکماهبرای شما حق العمل های ثابتی را محاسبه می نماید که بصورت هر   لایه معرفی شده توسط شرکت را رعایت بنمایید 15فعال بوده و همچنان 

 تومان خواهد بود.  50.000.000حدود حداقل بنابر میزان خرید و فعالیت شما از یکبار به حساب مشتری واریز می گردد. این حق العمل 

 

 85از حجم فروش خود درآمد خواهید داشت. اما اگر در هر بازو از  %8امتیاز داشته باشید با مبلغ  84در صورتی که در هر بازو از یک نوع خرید تا  نکته:

 شود.  محاسبه می %2/7امتیاز داشته باشید مبلغ حق العمل کاری شما با  147امتیاز تا 

 های حمایتی درختواره مجموعه را خوب بشناسید. فروش آثار هنری شوید باید از ابتدا لایهبرای اینکه بتوانید موفق به بازارسازی جهت  -

 باشد. یا همان آغازگر می 15ی اصلی شما لایه در ابتدای کار، لایه -

 ها را برایتان آرزومندیم.آغازگر گرامی بهترین
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 به شرح زیر می باشد: حمایتیلایه های 

 مدیر جلسات-13مدرس تولید                      -10محقق                    -7شایسته               -4     راهبر                   -1

 فعال-14مدرس فروش                     -11ارشد                      -8مشاور                  -5وزیر                        -2

 آغازگر-15مدرس لایه چینی               -12مدیر                      -9رایزن                   -6سفیر                      -3

 

 شود. کرده و دارای میزکار رایگان میاز شرکت خرید  در یک طرح کالامی تواند حداکثر هر مشتری : نکته

های شود، در صورتی که حجم فروش لازم را در طرحشما بصورت رایگان فعال میهای قبل از آن نیز برای های بالاتر خرید نمایید، طرحهرچه در طرح -

 تر ایجاد نمایید به حق العمل خود خواهید رسید. پایین

العمل توانید حقهای بالاتر ایجاد کنید، میزان حجم فروش برای شما معادل سازی شده و میدر هر طرحی که خرید نمایید، اگر حجم فروش از طرح -

 آن را دریافت نمایید. 
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 نکته:

 پاداش در یک بازو تا سه لایه:

 شما می توانید با اختیار خود، از حق العمل تا سه لایه فروش ایجاد شده در یک بازو هم  بهره مند شوید.

 به این صورت که در لایه اول تا یک امتیاز

 لایه دوم تا دو امتیاز

 و لایه سوم تا چهار امتیاز

 برای شما محاسبه می گردد.

 

ی توانند کسانی که درخواست دریافت حق العمل در یک بازو را داشته باشند در صورتی که بعد از شش ماه  نتوانند بازوهای دیگر را فعال نمایند، نم -

 از روش سوم بازپس گیری محصول استفاده نمایند.

 باشند، حق العمل های خود را فقط هر یک ماه یکبار دریافت خواهند نمود. کسانی که درخواست دریافت حق العمل در یک بازو را داشته -

شما صورت گرفت، تا پایان هفته کاری محاسبه حق العمل، فرصت دارید تا به شرکت اعلام کنید که  اول، دوم و سوم هرگاه خریدی در لایه های -

 حق العمل در یک بازو می خواهید.

 

یک بازو نمایند در خلال فعالیت شان نمی توانند این درخواست را پس بگیرند یعنی اگر موفق به فعال نمودن کسانی که در خواست حق العمل در  -

 دیگر بازوی خود شوند، باز هم حق العمل های خود را بصورت یک ماه بعد از محاسبه دریافت خواهند نمود.
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 برسید(( هنر درآمدی طرح حق العمل کاری تلفیق بالای مراحل به راحتی به شما که میکند کمک لایه ها ))قدرت

 

  : کار میز

 میزکار ندارد حق بازارسازی هیچ  گیرد، می قرار بازارساز اختیار در رایگان صورت به و دستی صنایع محصولات خرید ازای در فقط کار میز هر که آنجایی از

 . شود نمی ایجاد ایشان های فروشلایه  در جایی جابه گونه هیچ و نماید واگذار دیگری به را خود

 فامیل تغییر یابد. 1نام شخصی درجه  اسناد و تایید خط راهبری به ارائه در صورت فوت بازار ساز میز کار ایشان می تواند با

توانید میزان پاداش و در میزکار می توانید کلیه فروش های انجام شده توسط مجموعه بازارسازان خود را مشاهده و با جداولی که طراحی شده می  -

 یا حق العمل محاسبه شده را راستی آزمایی نموده و همینطور سایر اطلاعات لازم نیز از طریق میز کار به رویت شما می رسد.
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 )تضمین حمایت(

 

از هر حق العملی که به بازارسازان چون خانه صنایع دستی درجه یک شرکت، فروشهای خود را بعد از شش ماه با مبلغ به فروش رسانده باز خرید می کند، 

 را نگه داشته تا در صورتی که عودت کالا مربوط به آن بازارساز باشد مبلغ عودت داده، از آن بازارساز کسر گردد. %10تعلق می گیرد مبلغ 

 

به حساب بازارساز  ،عد در صورت باقی ماندن، هشت ماه ب %10از آنجایی که دو ماه بعد از پایان شش ماه، زمان برای عودت کالا وجود دارد، هر مبلغ  -1

 بصورت یکجا واریز می گردد.

 

 درصد صندوق خود را به آن اختصاص دهند. 10گیری، مبلغ فقط بازارسازانی که از آن خرید به پاداش میرسند موظف هستند در صورت بازپس  -2
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 شفاف سازی

شرکت ، به صورت واضح  یدست عیکالا ها  و سود خانه صنا دیتول نهیشرکت ، هز یجانب یها نهیحق العمل بازارسازان  ، هز زانیم دیکه با ییآنجا از

را  یدست عیفروش از محصولات صنا لی، پتانس یماه سال بعد وریشهر انیمهر ماه هرسال تا پا یکه از ابتدا یو قابل ارائه باشد ، هرکدام از بازارسازان

 تیظرف نی، ا دیننما افتیدر یفروش خود حق العمل لیو از پتانس دینما لیاز بازوها را تکم کیدر هر  ازیامت 3 ینتواند فروشها یداشته باشد ول

فروش از  شیتا با افزا ردآن فرصت دا یماه سال آت وریشهر انیو بازارساز فقط تا پا رهیبازارساز ذخ یسال بعد از آن برا کیفروش به مدت  لیپتانس

 لیفروش خود بهره مند شود، پتانس لیمدت نتواند از پتانس نیا یکه ط ی، در صورت دینما افتیشده بهره مند و حق العمل در رهیذخ یها لیپتانس

 گردد. یحذف م شانیشده ا رهیذخ یها

 

تواند با پایان مهلت حفظ پتانسیل خود، اقدام به خرید مجدد نموده تا همچنان پتانسیل ایشان برای یک تا دو سال آینده نیز هر بازارساز محترم می -

 حفظ شود. 

 

 

 

 

 

 

 )مالیات و بسته بندی(

 ) در صورتی که شامل مالیات باشد( اضافه می شود.برای همه مبالغ فروش کالاها، مالیات ارزش افزوده و دیگر موارد مالیاتی به فاکتور خرید  -
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 ماه یکبار به حساب اداره مالیات واریز می گردد(3)این مبالغ که طبق تعرفه می باشد هر 

 .شودپرداخت می  توسط مشتریمی گردد، هزینه های بسته بندی  اخذهزینه ارسال در هنگام خرید، از مشتری  -

آنها ده میلیارد ریال در یک سال برسد، موظف هستند مفاصا حساب مالیاتی خود را به خانه صنایع دستی شرکت بازارسازانی که دریافت حق العمل  -

 اعلام کنند .

 

 

 

کسب این پاداشها، می توانید وضع زندگی بهتری داشته خرید این کالاها و موفقیت در ه با ما هم با شما موافقیم ک

 سیدن به حجم بالای فروش کالا موفق شوید.در ر ،باشید و آرزومندیم هر کدام از شما


